職務経歴書
○○年○月○日

氏名：○○○○　○○○○

職務概要
大学卒業後に株式会社□□薬品へ入社した後、東京第三営業所に所属し、江戸川区エリアのMRとして開業医を広く担当。3つの新薬上市に関わる。その後、免疫領域専門MRとして株式会社△△製薬にて大阪第二営業所に所属し、大学病院・基幹病院をメインに活動する。
職務経歴
	株式会社□□薬品（○○年○月～○○年○月）

	事業内容：医薬品および医療関連製品の開発・製造・販売

売上高：××××、従業員数：××××

	○○年○月
	新人研修、OJT

	○○年○月～

○○年○月
	東京第三営業所に所属（担当エリア：江戸川区）
【担当施設】

開業医×件、基幹病院×件（○○病院：450床、○○病院370床　他）

【主な訪問先】内科、皮膚科、耳鼻咽喉科、整形外科　他
【担当薬剤】

糖尿病領域（製品名：○○）、抗アレルギー薬（製品名：○○）、疼痛治療薬（製品名：○○）など

【実績】

○○年度：予算××、売上××、達成率××%

○○年度：予算××、売上××、達成率××%

○○年度：予算××、売上××、達成率××%

【ポイント】
○○年に新人賞（○人中○位）を受賞。○○年に糖尿病治療薬○○の売上コンテストで全国○人中○位。また、○○病院にて抗アレルギー薬○○の新規採用を行う。


	株式会社△△製薬（○○年○月～）

	事業内容：医薬品および医療関連製品の開発・製造・販売

売上高：××××、従業員数：××××

	○○年○月～

○○年○月
	大阪第二営業所に所属（担当エリア：大阪市内）

【担当施設】

開業医×件、基幹病院×件（○○大学病院：850床、○○病院600床　他）

【主な訪問先】整形外科、リウマチ・膠原病科、皮膚科　他

【担当薬剤】

抗アレルギー薬（製品名：○○）、リウマチ治療薬（製品名：○○）など

【実績】

○○年度：予算××、売上××、達成率××%

○○年度：予算××、売上××、達成率××%
【ポイント】

○○年に支店長賞を受賞（○人中1位）。また、専門医同士で交流・意見交換の場をもたせるために勉強会を発足。現在、自分が主催しなくても自動で参加人数が集まり、会が運営されるまでの仕組みを構築した。


保有資格
○○年○○月 普通自動車免許

○○年○○月 MR認定資格
自己PR
大阪では大学病院や基幹病院の医師に対して、いち早く最新の知見を得られるように自ら英語で情報収集し、治療法などを情報提供するようにしました。自社製品の紹介を後回しにして、そうして医師の求める情報だけを届ける営業法を実施していました。
また、取り扱いの難しいリウマチ治療薬がメイン商品であったため、リウマチ専門医だけの月1回の勉強会を発足。結果的に自らの担当エリアではなく、口コミだけで毎回15人以上の医師が集まる垣根を超えた会の構築に成功しています。

東京で開業医を担当していたときも同様であり、「自社製品の適応がないため、他社製品を活用した方が良い」と判断した方が患者さんにメリットがある場合、そちらを紹介することがあります。

ただ、それが結果として信頼されるMRとなり、常に達成率を上回ることができました。私の営業スタイルは「顧客（医師・薬剤師など）が何を求めているのかを考え、その先にいる患者さんへ貢献するにはどうすればいいのか」を最優先させることです。時間はかかりますし最初は結果が出にくいものの、そうすれば必ず成果が後でついてくるようになります。
